


Da visao do negocio onde as pessoas consumiam
creme de acai em modelo de copo montado, surgiu
a ideia de cobrar por quilograma, dando maior
liberdade de escolha ao cliente, assim nasceu o
Japa Acai, trazendo um modelo
inovador e com uma grande variedade de opcoes,
preco acessivel e justo na visao dos clientes. Com o
diferencial de ter a fabricacao propria de acai e
&+ ~sorvetes, a empresa consegue manter sempre‘ds
qualidade dos seus produtos.
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Qualidade nos produtos ok . \Marca consolidada em expansao
 Fabricacdoprépriadoacai ‘ »  Modelo de negdcio definido
Trituracdo e mistura com diversas frutas ~ * = Conceito de marca padronizada
e  Produtos resfriados na temperaturaideal ¢ 11 unidades em funcionamento

Suporte de alto nivel Padronizacao das unidades

* Estratégia de logistica * Conceito da marca

* Planejamento de consumo * Projeto arquitetonico

* Suporte e treinamento dos funcionarios * Atendimento e produtos



* Capacidade de motivar e liderar
a equipe

* Residir na regiao de implantacao
da franquia

* Ser empreendedor e adepto
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as inovacoes

* Empatia no relacionamento -,
humano
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Investimento:

1. Taxa de franquia R$ 30.000,00
2. Equipamentos R$ 75.000,00
3. Estoque inicial RS 30.000,00
4. Capital de giro R$ 35.000,00

Totalizando - R$ 165.000,00

Faturamento médio mensal - R$ 120.000,00

g ‘. Taxaderoyalties de 5% sobre o faturamento bruto. Sk
~ Taxa de marketing de 1% sobre o faturamento bruto
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Fale conosco:

(16) 9 9169-6692
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PEDDLE contato@peddle.com.br

Expansdo Comercial

www.peddle.com.br

Glaucia Boaventura




